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D Ich melde mich fiir folgendes Seminar an
D Ich wiinsche zunédchst Detail-Informationen fiir folgendes Seminar

D Interesse an Fortbildung ,HR-Manager"

Thema
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weitere Teilnehmer

Preis

Bemerkungen

Datum

Unterschrift

per Fax an 0 64 22/93 80 88

Werkhof-Akademie

Leitung

Dipl.-Kfm. Michael Bessell
Unternehmensberater

Hans-Joachim Weigand
Steuerberater/ Wirtschaftsmediator

Organisation

TREUCOR
Unternehmensberatung GmbH
www.treucor.de

Kontakt

Telefon 064 22 - 93 80 80
Telefax 064 22 - 93 80 88

E-Mail info@werkhof-akademie.de
Internet www.werkhof-akademie.de

Marburger Ring 30
35274 Kirchhain - GroB3seelheim

o
WERKHOF ~07

Forum fiir Bauherren und Unternehmen

www.werkhof-akademie.de

Begeistert lernen -
erfolgreich umsetzen

Werkhof-Akademie
Werkhof-Akademie

o
WERKHOF ~07

Forum fiir Bauherren und Unternehmen



Seminarkalender 2008

Im Jahr 2008 finden an der Werkhof-Akademie folgende Seminare statt:

Rhetorik und Gesprachsfiihrung
Freitag/Samstag, 6.+7. Juni 2008

e Aktivzuhéren

Konflikte meistern

Kérpersprache, Gestik und Mimik gekonnt einsetzen
Souveran auf Angriffe reagieren

Menschen Uiberzeugen

Eigenmotivation und Selbstorganisation
Freitag/Samstag, 15.+16. August 2008
e Fokus auf das Wesentliche
¢ Ordnung im Kopf - Ordnung auf dem Schreibtisch
¢ Positives Denken und Stressmanagement:
Weniger Arger und mehr Effizienz
e Ballast abwerfen - Freiraume schaffen -
Arbeit und Leben im Einklang

Team- und Fiihrungstraining
Freitag/Samstag, 26.+27. September 2008
o Erfolgs-Ziele setzen - die Basis des Fiihrens
¢ Sich selbst und andere motivieren und inspirieren
e Mitarbeitergesprache fiihren
¢ Kollektive Intelligenz:
Das neue Konzept, Krafte im Team zu mobilisieren
e Betriebsklima verbessern durch Teamentwicklung

Kundenakquisition und Verkaufstraining
Freitag/Samstag, 14.+15. November 2008

e Verkaufsenergie: Mit der richtigen Einstellung zum optimalen Verkauf
Vom Selbstmarketing zum Unternehmensmarketing

Rhetorik fiir Verk&ufer: Zuhéren, Uberzeugen, Gewinnen

Das Telefon als Verkaufsinstrument

Neukundenakquisition durch aktives Empfehlungs-Management

Seminardauer: 1. Tag: 10.00-18.00 Uhr

2. Tag: 09.00-16.00 Uhr
Werkhof “07 in Kirchhain/GroBseelheim

580,- EUR zzgl. MWSt., Verpflegung inkl.,
Sonderkonditionen fiir Werkhofpartner.

Seminarort:

Seminargebihr:

Das Akadamie-Zertifikat ,Human Resource-Manager, Basic"
(speziell fir Unternehmer und Fiihrungskrafte):

Besuchen Sie - zu Sonderkonditionen - alle vier Seminare
und zusatzlich zwei personliche Coachings.

Fortbildung an der Werkhof-Akademie

L e

Ihr Nutzen - unser Trainingskonzept

Speziell fir Inhaber mittelstandischer Unternehmen und deren leitende
Mitarbeiter bietet die Werkhof-Akademie Qualitdtsseminare zu den Themen
Kommunikation und Kundenorientierung.

Unser Trainingskonzept kombiniert fachlich erstklassige Lerninhalte mit
moderner umsetzungsorientierter Methodik.

Begeistert lernen, erfolgreich umsetzen

e Wirksame Fortbildung flr Chef und Mitarbeiter

e Qualitatsseminare von erfahrenen Trainern und Referenten
e Konkret umsetzbare Tipps fiir den Alltag

 Uberpriifung der Realisierung mit Follow-up-Tag

www.werkhof-akademie.de

Der Werkhof ‘07

Der Werkhof "07 ist das Informationszentrum fiir Bauherren und
Unternehmen in Kirchhain-GroBseelheim. Es wird getragen von
mittelsténdischen Firmen, die sich am Werkhof multimedial und auf
Hausmessen prasentieren.

www.werkhof07.de

Tipp: Werden Sie Werkhofpartner - Sie profitieren von der vernetzten
Zusammenarbeit mit anderen Unternehmen, bestimmen das Programm der
Werkhof-Akademie mit und sparen bis zu 25% der Seminargebiihren.

Weitere Seminarthemen

Wir bieten noch weitere Themen, die auch als Inhouse-Firmenseminare
gebucht werden kdnnen.

e Erfolg durch Strategie
Entwickeln und kommunizieren Sie Ihre Erfolgsstrategie durch
Thren individuellen Geschéftsplan

e Hurra, ein Problem!
Nutzen Sie Konflikte konstruktiv und setzen Sie Konfliktmanagement
als Fiihrungsinstrument ein

e Betriebliche Gesundheitsforderung
Gesundheit als Erfolgsfaktor im eigenen Unternehmen umsetzen

e FiBu digital
Zeit und Kosten sparen durch digitale Buchhaltung

e Telefontraining

Das Telefon als Verkaufsinstrument
Organisieren Sie Ihr Telefonverhalten neu und steigern Sie
die Kundenzufriedenheit und den Verkaufserfolg

e Spezialseminare fiir Handwerksbetriebe
Kooperation: Verbessern Sie den Umgang mit anderen Gewerken
Verkauf: Der Mitarbeiter als Visitenkarte

e Sinnvolle Unternehmenskultur
Wirtschaften mit Geist und Seele




